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POLITICA DE SUITABILITY
BRAZIL WEALTH CONSULTORIA LTDA (“BRAZIL WEALTH CONSULTORIA")

ABRANGENCIA

Esta “Politica de Suitability” aplica-se aos sécios, diretores, funcionarios, prestadores de servigo,
terceirizados, consultores e demais pessoas fisicas ou juridicas contratadas, ou outras entidades que
participem, de forma direta, das atividades diarias e negdcios, representando a BRAZIL WEALTH
CONSULTORIA (doravante, “Colaboradores”).

OBJETIVO

A Politica de Suitability tem como objetivo estabelecer a metodologia da BRAZIL WEALTH CONSULTORIA
para a verificagdo da adequacao dos produtos, servigos e operagdes ao Perfil do Investidor, considerando
seus objetivos de investimento, sua situagao financeira, e seu grau de conhecimento e experiéncia
necessarios para compreender os riscos relacionados aos investimentos.

A presente Politica de Suitability esta de acordo com a Instrugdo CVM n° 539, de 13 de novembro de 2013,
conforme alterada (“ICVM 539”), com as diretrizes estabelecidas pelo Cédigo ANBIMA de Regulacéo e
Melhores Praticas para Administragdo de Recursos de Terceiros, bem como de acordo com a Deliberagao
n° 65, de 26 de junho de 2015, editada pelo Conselho de Regulagdo e Melhores Praticas de Fundos de
Investimentos da ANBIMA.

Em caso de duvidas a respeito das disposi¢gées aqui contidas, o Colaborador deve consultar o Diretor
responsavel pelo Suitability.

QUESTIONARIO DE AVALIAGAO PERFIL SUITABILITY

O Questiondrio de Avaliagao Perfil Suitability (“Questionario”) devera ser respondido pelo Investidor para
posterior monitoramento, e é parte integrante da Ficha Cadastral da BRAZIL WEALTH CONSULTORIA.

As versdes do Questiondrio para Pessoa Fisica e Juridica (Anexo 1), sdo compostas por 12 (doze)
questdes, e cada pergunta aborda um conceito para classificagao de perfil, considerando, no minimo, os
seguintes aspectos:

1. O periodo em que o Cliente deseja manter o investimento;

2. As preferéncias declaradas do Cliente quanto a assungao de riscos;
3. As finalidades do investimento;

4. O valor das receitas regulares declaradas pelo Cliente;

5. 0 valor e os ativos que compdem o patriménio do Cliente;

6. A necessidade futura de recursos declarada pelo Cliente;

7. Os tipos de produtos, servigos e operagdes com os quais o cliente tem familiaridade;
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8. A natureza, o volume e a frequéncia das operagdes ja realizadas pelo Cliente no mercado de valores
mobilidrios, bem como o periodo em que tais operagdes foram realizadas; e Depois de coletado os dados
cadastrais do cliente e preenchido o Questionario, um Perfil é definido para o Investidor por meio de uma
metodologia de pontuagcdo com base nas respostas obtidas.

Cada resposta possui uma pontuagao equivalente e seu somatério permite a definicdo do Perfil para o
Investidor.

QUESTIONARIO DE AVALIAGAO DE OBJETIVOS PATRIMONIAIS

O Questionario de Avaliagdo de Objetivos Patrimoniuais devera ser respondido pelo Investidor para
posterior monitoramento, e é parte integrante da Ficha Cadastral da BRAZIL WEALTH CONSULTORIA.

O questiondrio (Anexo Ill), é composto por 39 (doze) questdes, com vistas a documentagao e balizamento
da selegao de produtos de investimento objeto da consultoria.

PERFIL DO INVESTIDOR

A primeira classificacao realizada é baseada na CVM n° 554/14 alterada pelas instru¢gdes CVM n° 564/15
e 566/15, em trés tipos de investidores:

1. INVESTIDORES PROFISSIONAIS: institui¢coes financeiras e demais instituicées autorizadas a funcionar
pelo Banco Central do Brasil (BBC); companhias seguradoras e sociedades de capitalizagdo; entidades
abertas e fechadas de previdéncia complementar; pessoas naturais ou juridicas que possuam
investimentos financeiros em valor superior a R$10.000.000,00 (dez milhdes de reais) e que atestem por
escrito sua condigdo de investidor profissional mediante termo proprio; fundos de investimento; clubes
de investimento geridos por administrador de carteira de valores mobilidrios autorizados pela CVM,;
agentes auténomos de investimento, administradores de carteira, analistas e consultores de valores
mobiliarios autorizados pela CVM, em relagao a seus recursos proprios; investidores nao residentes.

2. INVESTIDORES QUALIFICADOS: pessoas naturais ou juridicas que possuam investimentos em valor
superior a RS 1.000.000,00 (um milhdo de reais) e que atestem por escrito sua condigdo de investidor
qualificado mediante termo préprio; as pessoas naturais aprovadas em exames de qualificagao técnica
ou possuam certificagdes aprovadas pela CVM para o registro de agentes auténomos de investimento,
administradores de carteira, analistas e consultores de valores mobiliarios autorizados pela CVM, em
relagdo a seus recursos proprios; clubes de investimento geridos por um cotista que seja investidor
qualificado.

3. INVESTIDOR COMUM (NAO QUALIFICADO): demais clientes que ndo se enquadram nos tipos acima
mencionados.

Apods essa classificagdo inicial ha a definicdo dos perfis de investimento conforme preenchimento do
Questionario Suitability:

1. PERFIL CONSERVADOR: Investidores com perfil conservador objetivam a preservacado do capital e
possuem baixa tolerancia a riscos. Este perfil pode também ser representado por Investidores que
tenham necessidade de resgatar seus investimentos em um curto periodo.
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2. PERFIL MODERADO: Investidores com este perfil estdo dispostos a correr algum risco em seus
investimentos, buscando um retorno diferenciado no médio prazo. Com baixa necessidade de liquidez no
curto prazo, ha disponibilidade para diversificar suas aplicagdes em alternativas mais arrojadas, porém
com risco baixo de perda além do principal investido.

3. PERFIL AGRESSIVO: E um perfil que tem conhecimento e dominio na &rea de mercado de capitais. Este
perfil é representado por Investidores com alta tolerancia a riscos, baixa necessidade de liquidez no curto
ou médio prazo e que estejam dispostos a aceitar as oscilagdes caracteristicas dos Mercados de risco (e
possiveis perdas além do capital investido) na busca por retornos diferenciados no longo prazo.

ATUALIZAGOES

Todos os Investidores deverado atualizar as informacgdes relativas ao seu Perfil Suitability em intervalos
nao superiores a 24 (vinte e quatro) meses e a BRAZIL WEALTH CONSULTORIA devera proceder a nova
analise e classificagdo das categorias de valores mobilidrios em intervalos ndo superiores a 24 (vinte e
quatro) meses.

A renovacao ou atualizagdo do perfil de investimento podera ser realizada via atualizagdo cadastral
completa, ou seja, mediante a renovagao dos dados cadastrais na BRAZIL WEALTH CONSULTORIA, ou
caso o cliente sinta necessidade de novo enquadramento de perfil de investimento.

Para atualizagao cadastral os clientes Pessoa Fisica deverao fornecer todas as informagdes cadastrais
solicitadas. Toda validagao sera realizada por meio da assinatura digital do cliente.

Copias de documentos cadastrais comprobatdérios poderao ser solicitadas a critério da BRAZIL WEALTH
CONSULTORIA, tais quais, mas nao se limitando a: identidade, CPF, comprovante de residéncia e demais
documentos pertinentes.

Os clientes serdo comunicados por e-mail e/ou por telefone pelo Consultor 20 (vinte) dias antes do
vencimento do perfil.

CONTROLES INTERNOS E MONITORAMENTO

A BRAZIL WEALTH CONSULTORIA adotara todos os procedimentos necessarios visando certificar de que
todos os seus colaboradores e prestadores de servigco atuem em total regularidade com todas as leis,
regulamentagdes e exigéncias oficiais aplicaveis a presente politica.

Os investimentos realizados pelos clientes sdo monitorados e confrontados com o perfil de investimentos
identificado. O Departamento de Suitability é responsavel por esta verificagdo e pelo controle das
possiveis incompatibilidades.

Caso os investimentos pretendidos estejam em desacordo com o perfil definido no Questionario de
Suitability, o cliente é alertado sobre o desenquadramento e é proposto uma alocacao alternativa para
que ele se enquadre dentro de seu perfil de risco.

Se mesmo apo6s a recomendagcdao da BRAZIL WEALTH CONSULTORIA o cliente decidir aplicar em
investimentos cujos riscos sejam maiores que seu perfil de risco, o cliente deve assinar um Termo de
Ciéncia de Desenquadramento de Perfil (“Termo de Desenquadramento”) (Anexo Il) no qual afirma ter
sido orientado pela BRAZIL WEALTH CONSULTORIA de que seu perfil € incompativel com o perfil da
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alocacgao, onde consta que recebeu orientagbes de aplicagdes em outros ativos e assume total
responsabilidade que a incompatibilidade de perfil possa causar volatilidades maiores que o suportado
no perfil.

VEDAGOES

E vedado atodos os Colaboradores da BRAZIL WEALTH CONSULTORIA recomendar produtos ou servigos
ao Investidor quando:

1. O Perfil do Investidor ndo seja adequado ao produto ou servigo;
2. Nao sejam obtidas as informacgdes que permitam a identificagdo do Perfil do Investidor;
3. As informacdes relativas ao Perfil do Investidor ndo estejam atualizadas.

4. Os custos diretos e indiretos associados aos produtos, servicos ou operagdes, isoladamente ou em
conjunto, impliquem custos excessivos e inadequados ao perfil do cliente.

CONSIDERAGOES FINAIS

O preenchimento do Questionario que posteriormente gera o Perfil Suitability do Investidor é de inteira
responsabilidade do Investidor, ndo cabendo qualquer analise subjetiva por parte da BRAZIL WEALTH
CONSULTORIA. A Politica ou o Questionario ndo constituem garantia de satisfagdo do Investidor e ndo
garante que o Perfil Suitability atribuido atinja seu objetivo de investimento e rentabilidade.

Esse documento devera ser revisado sempre que ocorrerem alteragdes na legislagdao ou procedimentos
que exijam sua atualizagao.
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ANEXO | - QUESTIONARIO DE SUITABILITY BRAZIL WEALTH CONSULTORIA

1. Qual percentual de sua renda vocé costuma investir de forma consistente?
a) Até 10%

b) Entre 11% e 20%

c) Entre 21% e 30%

d) Acima de 30%

2. Quais sao suas principais fontes de renda?
a) Remuneracao do trabalho

b) Dividendos como empresdrio

c) Dividendos de investimentos ou alugueis
d) Aposentadoria

e) Outros

3. Quanto suas aplicagdes financeiras representam percentualmente em relagdo ao seu patriménio total
(poupanga, previdéncia, CDBs, Agdes, etc.)?

a) Até 25%
b) Entre 26% e 50%
c) Entre 51% e 75%

d) Mais de 75%

4. Descreva brevemente como estad distribuido seu patrimonio (ex: 20% em aplicagdes

financeiras, 50% imoveis, 25% em automadveis, 5% em outros bens):

5. Quais produtos de investimento que vocé tem familiaridade (marque mais de uma alternativa)
a) Poupanca

b) Previdéncia Privada

c¢) Titulos Publicos (Tesouro Direto)

d) Titulos Privados (CDB, LCI, LCA, CRI, CRA, Debéntures, etc)
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e) Fundos Multimercado

f) Fundos de Agdes

g) Fundos Imobiliarios

h) Acdes

i) Derivativos (Opgoes, Futuros, Operagdes a termo)
j) Moedas

k) Commodities

[) Operagdes Estruturadas (COE)

6. Descreva brevemente sua carteira de investimentos (ex: 50% em CDBs, 30% em fundos de renda fixa e
20% em agoes):

7. Descreva sua necessidade de liquidez planejada hoje: Quanto das suas
aplicacgoes financeiras vocé podera precisar em até 12 meses, até e 5 anos e acima

de 5 anos.

8. Quais sdo seus principais objetivos ao investir?

a) Preservacgéo do poder de compra (rendimento acima da inflagéo)
b) Ganhos compativeis com a taxa de juros do mercado (CDI)

c¢) Ganhos acima da taxa de juros do mercado (acima do CDI)

d) Ganhos significativamente superiores a taxa de juros do mercado

9. Como vocé se comporta em relagao aos seus investimentos?

a) Quero evitar perder qualquer parcela do valor investido, mesmo que tenha ganhos
menores

b) Posso aceitar pequenas perdas em busca da possibilidade de ganhos maiores no
longo prazo

c) Posso aceitar perdas em busca da possibilidade de ganhos mais elevados no longo

prazo
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10. Qual seria o percentual de perda aceitavel para toda sua carteira em um prazo de 6
meses?

a) Nao aceitaria perda

b) Até 5%

c) Entre 5e 10%

d) Acima de 10%

11. Suponha que vocé investiu em um fundo multimercado de alta volatilidade e, com o passar
do tempo, este recursos tenham sofrido uma alta de 12,5%. Qual seria sua reagao?

a) Investir mais

b) Ficar contente, mas nao realizar qualquer movimentagao

c) Transferir parte dos recursos para investimentos de menor risco

d) Resgatar o investimento em sua totalidade

12. Suponha que vocé investiu em um fundo multimercado de alta volatilidade e com o passar
do tempo este recursos tenham sofrido uma queda de 12,5%. Qual seria sua reagao?

a) Investir mais

b) Ficar preocupado, mas nao realizar qualquer movimentagao

c) Transferir parte dos recursos para investimentos de menor risco

d) Resgatar o investimento em sua totalidade
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ANEXO Il - TERMO DE DESENQUADRAMENTO

Nome completo:
Perfil de Investidor atual:
Prezado(a) cliente,

A operagao que pretende realizar ndo esta adequada ao seu perfil de investidor, classificando-a em nivel
de risco superior ao seu perfil de investimento determinado.

Caso deseje prosseguir com a operagao descrita abaixo, declara ter ciéncia que a operagao sera de sua
Unica e exclusiva responsabilidade, estando de acordo com o0s seus reais objetivos de investimentos,
mesmo que tais operagoes estejam inadequadas com o seu perfil de risco e que leu e entendeu o teor de
todas as informacdes sobre o produto, especialmente sobre os riscos do investimento.

Produto:
Perfil do Produto:

Declara também que isenta a BRAZIL WEALTH CONSULTORIA de qualquer questionamento por qualquer
parte, incluindo 6rgaos reguladores e autorreguladores, com relagao a operagao, bem como por eventuais
perdas decorrentes dos investimento realizado.

XXXXXXXX , de XXXX de 20XX .

Assinatura do cliente
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ANEXO Il - QUESTIONARIO DE AVALIAGAO DE OBJETIVOS PATRIMONIAIS

Informacgdes Pessoais

Nome completo:

Género:

Nacionalidade:

Residéncia permanente/temporaria:

Idiomas falados:

Etnia:

Religido (se relevante para consideragdes financeiras especificas):
Saude fisica e mental para planejamento financeiro
Condicao de saude:

Situacgao Financeira Atual

Patriménio liquido total:

Outros ativos (carros, joias, colegoes, etc.):
Passivos nao financeiros (como hipotecas):
Contas bancarias (nimero e tipos):

Contas de investimento existentes:

Seguros (vida, salde, propriedade, etc.):

Pensdes e beneficios do empregador:

Renda

Principal ou principais fontes de renda:

Fontes de renda secundarias (freelance, aluguéis, etc.):

BOnus ou remuneragdes variaveis:

Despesas

Orgamento mensal detalhado:

Despesas discricionarias (lazer, viagens, etc.):
Contribui¢cdes a organizagdes de caridade ou causas:

Objetivos Financeiros e Prazos
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Metas educacionais para filhos:

Metas especificas para aposentadoria:

Metas de estilo de vida desejado na aposentadoria:

Desejos de heranga para familiares:

Planos para empreender ou iniciar um negaocio:

Tolerancia ao Risco e Comportamento Financeiro

Historico de tomada de risco financeiro:

Nivel de confianga no mercado financeiro:

Abordagem para tomada de decisdes financeiras:

Familiaridade com instrumentos financeiros especificos (agdes, titulos, fundos: etc.)
Participagao em programas de educacao financeira:

Nivel de interesse em aprender sobre investimentos:

Estrutura familiar para fins fiscais

Implicagdes fiscais de investimentos especificos:

Planos de sucesséo e heranca:

Conhecimento das leis fiscais locais e internacionais (se aplicavel):

Aspectos Comportamentais e Psicologicos:

Atitudes em relagdo ao dinheiro (gasto, poupanga, investimento)
Histdrico de decisdes financeiras significativas:
Relacionamento com parceiro ou conjuge em termos financeiros:

Apetite por automonitoramento ou preferéncia por aconselhamento continuo:
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